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Pramerica Fixed Income

Adresse: Grand Buildings, 1-3 Strand
Trafalgar Square
London WC2N 5HR
UK 

Tel. : +44 20 7766 2583
Fax : +44 20 7766 2591

Website: www.pramericafi.com

Teamgröße: 504 Mitarbeiter (zum 30. September 2012)

Ansprechpartner für das institutionelle Geschäft:

Philip Vlieghe 
Managing Director, Institutional Client Relations
+44 20 7766 2583
Philip.Vlieghe@pramerica.com

Miguel Thames 
Managing Director, Head of Global Consultant Relations
+44 20 7766 2583
Miguel.Thames@pramerica.com

Unternehmensüberblick/Kurzbeschreibung:

Pramerica Fixed Income verwaltet Assets für institutionelle
Investoren und Privatkunden weltweit. Der Unternehmens-
sitz liegt in den USA (Newark, New Jersey). Weitere Büros
bestehen in London und Singapur. Wir haben eine jahrzehnte -
lange Erfahrung im Management von Credit- und anderen
Fixed Income-Strategien über alle Marktzyklen und in jedem
Marktumfeld.
Seit 1928 managen wir Fixed Income-Mandate für institutio-
nelle Kunden. Derzeit zählen Top Fortune 100-Unterneh-
men, viele der größten Pensionsfonds weltweit, verschiedene
Staatsfonds und weitere große staatsnahe Einrichtungen zu
unseren Kunden.
Pramerica Fixed Income ist der Fixed Income Asset Manage-
ment Bereich von Pramerica Investment Management, der
größten Investmenteinheit von Pramerica Financial. Pramerica
Financial ist seit 18. Dezember 2001 eine börsennotierte
Gesellschaft (NYSE: PRU).

Im deutschsprachigen Markt aktiv seit: 2006

Mitgliedschaften in Verbänden:

£ BVI      £ BAI       £ EFAMA   

Assets under Management in Zahlen (in Mio. Euro):

276.489 AuM weltweit für Kunden
12.331 AuM Europa für Kunden

1.723 AuM deutsche Kunden
1.638 AuM institutionelle Kunden Deutschland

162.765 AuM „Third Party Business“
(Daten zum 30. September 2012, 
den Daten liegen Angaben der Gesellschaft zugrunde;
diese können sich geändert haben)

Angebotene Investmentvehikel:

R Spezialfonds/Segmentfonds
R Publikumsfonds (auch insti. Tranchen)
£ Strukturen/Zertifikate
£ Closed-End-Funds
R Andere: Segregated Accounts, Commingled

Account

Services:

R Advisory/Sub-Advisory

£ Master-KAG

£ Securities Lending

£ Depotbank Operations

£ Asset Allocation (SAA/TAA/GTAA)

£ Research

£ KAG

£ Liability Management

£ Risk Management

Performancemessung/-verifizierung:

R Intern R Extern: GIPS

Bemerkung: The firm claims compliance with the Global Investment Performance Standards
(GIPS®). Vincent Performance Services LLC has verified the firm for the calendar years 2007
to 2010. PricewaterhouseCoopers has verified Prudential Fixed Income or the years 1993 to
2006. 

Assets under Management nach Assetklassen* (in %):

*Basis: weltweite Assets
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Angebotene Assetklassen:

1. Bonds

Erläuterungen zu den angegebenen Produkten:

Corporate Fixed Income: Wir verwalten Corporate Fixed Income 
Produkte seit Jahrzehnten. Das Auflegungsdatum für unseren Com-
posite mit Corporate Fixed Income Strategie war im Juli 1991.

High Yield: Wir managen High Yield Portfolios seit Jahrzehnten und
haben 1998 unseren Higher Quality High Yield Composite aufgelegt.

Bank Loans: Wir managen Bank Loan Assets seit 1997, ursprünglich
für proprietäre Versicherungsportfolios und später für Collaterized
Debt Obligationen und institutionelle Investoren. Wir haben unseren
Bank Loan Composite für institutionelle Investoren im August 2005
vorgestellt. 

Emerging Market Debt: Wir verwalten Emerging Market Debt Assets
in marktbreiten Fixed Income Portfolios seit den späten 80er Jahren
und in spezialisierten Emerging Market Debt Mandaten seit 1996.

Sämtliche oben beschriebene Strategien sind für Investoren sowohl
als Einzelmandat als auch als in verschiedenen – für institutionelle
Investoren erwerbbare – Fondslösungen verfügbar.

Erläuterungen zu Research/Investmentprozess:

Unser Investmentprozess beinhaltet viele gegenseitige Kontrollen,
um die Integrität des Ganzen und den dauerhaften Erfolg der Strate-
gie weiter aufrechterhalten zu können. All unsere Strategien werden
innerhalb eines disziplinierten Gesamtrahmens gemanaged, mit vor-
her festgelegten Grenzen für Sektoren, Subsektoren, Qualität und
Emittenten-Exposure. Die täglichen Risiko-Reports werden von Port-
folio und Risiko Manager genau geprüft und das Exposure des Portfo-
lios relativ zur Benchmark hinsichtlich Duration, Leitzins Duration,
Spread Duration, Konvexität, Länder- und Sektoren-Allokation,
Währungen und Qualität. Unstimmigkeiten werden sofort identifi-
ziert und adressiert. Darüber hinaus trifft sich der Senior Risk Officer

wöchentlich mit dem Risiko Management-Team, um
Risikopositionen über alle Kundenportfolios zu
überblicken und einzuschätzen. 
Das Credit Research, das Quantitative Research sowie
die Risikomanagement-Teams, welche allesamt die
Portfolio Manager unterstützen, haben unterschiedli-
che Berichtsebenen zum Head of Fixed Income, um
eine „Teilung der Funktionen“ zu gewährleisten.
Zusätzlich haben die zu Pramerica Fixed Income
gehörenden „Legal and Compliance“ Gruppen eine
eigene Berichtsebene zum Chefsyndikus von Prameri-
ca Financial, der Muttergesellschaft. Dies bietet den
Einheiten maximale Unabhängigkeit bei ihrer Tätigkeit.  

Welche Projekte stehen 2013 im Vordergrund:

Der Business Plan von Pramerica Fixed Income setzt
Schwerpunkte in den Bereichen neue Technologien
sowie neue Produkte und Märkte, um unsere Ziele einer
hohen Kundenzufriedenheit und starker Kundenbezie-
hungen gerecht zu werden. Wir glauben fest daran,
dass unsere starken Ressourcen, unsere umfassende
und technologiegetriebene Infrastruktur und nicht
zuletzt unsere Größe uns derzeit die Möglichkeit
geben, signifikant neue Assets zu generieren.
Insbesondere wollen wir uns auf folgende Bereiche
fokussieren:
1) Institutionelles Asset Management Geschäft (u.a.

Long Duration sowie andere LDI-Strategien und
Credit-bezogene Themen)

2) Globale Credit-Plattform
3) Expansion der Alternatives-Plattform
4) Retail-Geschäft (Subadvisory)
Unser vorrangiges Ziel ist stets eine langfristige, starke
Kundenbeziehung aufzubauen, die erst dadurch
gelingt, wenn die Kundenzufriedenheit gegeben ist.

Assetklasse Hedge-
fonds

Private 
Equity

Currency Commo-
dities

Andere

Fund or 
institutional 
separate account

X - - - -

2. Alternative Investments

Regionen
Style

Global Europe Germany US Japan Asia, 
Pacific

Emerging
Markets

Andere

Sovereigns - - - - - X X -

Corporate Bonds X X - X - X X -

High Yield X X - X - - - -

Inflation Linked Bonds X X - X - - X -

ABS/MBS - - - X - - - -

Senior Loans X X - X - - - -

Absolute Return X - - X - - - -

Structured Products - - - X - - - -

SRI X X - X - X X -


